
คู่มือ 
ก้าวแรกสู่การเป็นนักขายประกันชีวิต 
เทคนิคการน าเสนอผลิตภัณฑ์ประกันชีวิตให้เหมาะกับแต่ละบุคคล 



9 เหตุผลที่ควรท าประกันชีวิต 

ท าไมต้องท าประกันชีวิต?? 

อายุสั้น 

เงินฉุกเฉิน 

ปัจจัยการครองชีพ 

ลดหย่อนภาษ ี

การศึกษาบุตร 

เจ็บป่วย 

พิการ 

อายยุืน  

เป้าหมายในอนาคต 



กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย • คนโสด :รักตัวเองเป็นอันดับแรก ท า
อะไรจะนึกถึงตัวเองก่อนเสมอ ​ 

• สมรส:เป็นช่วงสร้างเน้ือสร้างตัว เร่ิมมี
ค่าใช้จ่ายและภาระ ​ 

• มีบุตร:ทุกอย่างจะโฟกัสไปที่ลูกเป็น
หลัก ท าเพื่อลูก ​ 

• เกษียณอายุ:ทุกอย่างเพื่อตัวเราเอง 
เพื่อในวันที่ไม่มีรายได้ แต่มี
ค่าใช้จ่าย 2 ส่วน คือ ค่าใช้จ่ายใน
ชีวิตประจ าวันทั่วไป และค่า
รักษาพยาบาลยามเจ็บป่วย 

คนโสด : รักตัวเองเป็นอันดับ
แรก ท าอะไรจะนึกถึงตัวเอง
ก่อนเสมอ​ 

สมรส:เป็นช่วงสร้างเน้ือสร้าง
ตัว เริ่มมีค่าใช้จ่ายและภาระ​ 

เกษียณอาย:ุทุกอย่างเพื่อตัวเรา
เอง เพื่อในวันที่ไม่มีรายได้ แต่มี
ค่าใช้จ่าย 2 ส่วน คือ ค่าใช้จ่ายใน
ชีวิตประจ าวันทั่วไป และค่า
รักษาพยาบาลยามเจ็บป่วย 

มีบุตร:ทุกอย่างจะโฟกัสไปที่
ลูกเป็นหลัก ท าเพื่อลูก ​ 



4 รูปแบบการประกันชีวิต 1.แบบสะสมทรัพย์ : ให้ความคุ้มครองชีวิตและการออมเงิน  

เช่น MBK Smart Saving10/2,10/3,กรุงเทพประกันชีวิต118,เมืองไทยออมทรัพย์ 20/14 

 

2.แบบก าหนดระยะเวลา : คุ้มครองชีวิตระยะสั้นในช่วงเวลาที่ก าหนดเท่านั้น 

ประกันที่คุ้มครองตามช่วงระยะเวลา เช่น ประกันคุ้มครองสินเชื่อ MRTA ของ MBK LIFE 

 

3.แบบตลอดชีพ : คุ้มครองชีวิตระยะยาวตามเงื่อนไขกรมธรรม์ 

เช่น MBK Life Plus 9024,เมืองไทย สมาร์ท โพรเทคชั่น 99/20, กรุงเทพประกันชีวิตห่วงรักสมาร์ท90/20 

 

4.แบบเงินได้ประจ า : คุ้มครองรายได้หลังเกษียณอายุโดยจ่ายคืนให้เป็นงวดๆ เช่น เมืองไทย8560จี15  

บ านาญลดหย่อนได้ 

 

แบบสะสมทรัพย ์

ให้ความคุ้มครองชีวิตและการออมเงิน   

เช่น MBK Smart Saving10/2,10/3,กรุงเทพ
ประกันชีวิต118,เมืองไทยออมทรัพย์ 20/14 

แบบก าหนดระยะเวลา 

คุ้มครองชีวิตระยะสั้นในช่วงเวลาที่ก าหนดเท่านั้น
ประกันที่คุ้มครองตามช่วงระยะเวลา  

เช่น ประกันคุ้มครองสินเชื่อ MRTA  

ของ MBK LIFE  

แบบตลอดชีพ 

คุ้มครองชีวิตระยะยาวตามเงื่อนไขกรมธรรม์  

เช่น MBK Life Plus 9024,เมืองไทย สมาร์ท 
โพรเทคชั่น 99/20, กรุงเทพประกันชีวิตห่วงรัก

สมาร์ท90/20 

แบบเงินได้ประจ า 

คุ้มครองรายได้หลังเกษียณอายุโดยจ่ายคืนให้เป็น
งวดๆ เช่น เมืองไทย8560จี15  

บ านาญลดหย่อนได้  

 

เลือกประกันชีวิต 

แบบไหนด?ี? 



1.ไอศกรมี 1 โคน = กรมธรรมป์ระกนัชวีติ 
2.รสชาต ิ= แบบประกนั (สญัญาหลกั) 

 ตลอดชพี          สะสมทรพัย ์       ก าหนดระยะเวลา        เงนิไดป้ระจ า  
3.ทอ๊ปป้ิง = สญัญาเพิม่เตมิ (จะมบีางตวั หรอืเลอืกบางตวั หรอืไม่มก็ีได ้ปรมิาณมากนอ้ยอยู่ทีเ่ราเลอืก) 

            คา่รกัษาพยาบาล            โรครา้ยแรง 
            คา่ชดเฉยนอน รพ.           อบุตัเิหต ุ       
 
 
การเลอืกแบบประกนัใหล้กูคา้”ส าหรบัเรา”จงึไม่มแีบบทีด่ทีีส่ดุ มแีต ่“เหมาะสม”กบัลกูนีม้ากทีส่ดุแคน้ั่นเอง              

เขา้ใจประกนัง่ายๆ 
1 2 3 

ราคาขึน้อยูก่บั เลอืกอะไร ปรมิาณเท่าไหร ่



ข้อดีของประกันชีวิตแบบเงินได้ประจ า  
(แบบบ านาญ) 
• คุ้มครองชีวิต 
• มีผลตอบแทนที่แน่นอน 
• การรันตีมีเงินใช้ตอนเกษียณ 
• ลดหย่อนภาษีได้ไม่เกิน 15%ของรายได้  
หรือสูงสุดไม่เกิน 200,000 บาท 

ข้อดีของประกันชีวิตแบบสะสมทรัพย์ (Saving) 
• คุ้มครองชีวิตและให้ความม่ันคงกับลูกหลาน 
• ท าให้มีเงินก้อนไว้ใช้ในอนาคต 
• บังคับให้มีวินัยในการออม 
• ผลตอบแทนไม่เสียภาษี 
• จ านวนผลตอบแทนชัดเจน 
• เบี้ยประกันใช้ลดหย่อนภาษีได ้

ข้อดีของประกันชีวิตแบบก าหนดระยะเวลา 
• เป็นการเสริมหลักประกันให้ครอบครัวของผู้เอา

ประกันภัยในกรณีผู้เอาประกันภัยเสียชีวิตหรือ
ทุพพลภาพถาวรสิ้นเชิง ครอบครัวไม่ต้อง
รับภาระหนี้สินและกรรมสิทธิ์ในทรพัย์สินก็จะยัง
เป็นของครอบครัว 

• เบี้ยประกันภัยถูกกว่าทุกแบบประกันทีม่ีลักษณะ
ความคุ้มครองใกล้เคียงกัน 

• ช าระเบี้ยประกันภัยครั้งเดียว โดยไม่ต้องกังวลว่า
กรมธรรม์จะขาดอาย ุ

• เบี้ยประกันชีวิตสามารถน าไปลดหย่อนภาษีเงินได้
บุคคลธรรมดาตามหลัก 



เหตุผลที่มนุษย์เงินเดือนควร “ท าประกัน” 

 สวัสดิการของบริษัทไม่เพียงพอ 
ผลประโยชน์ความคุ้มครองที่ได้รับมักจะเป็นความคุ้มครองเบ้ืองต้น โดยส่วนใหญ่มักจะไม่เพียงพอ 
เนื่องจากความต้องการและการใช้ชีวิตของแต่ละคนไม่เหมือนกัน 

 เพื่อเป็นค่ารักษาพยาบาลช่วงวัยเกษียณ 
เป็นสิ่งจ าเป็นที่ต้องเตรียมล่วงหน้าเพราะหลังจากที่เกษียณไปแล้วสวัสดิการของบริษัทรวมถึงสิทธิ์
ประกันสังคมจะไม่มีอีกต่อไป 

 เพื่อการออมเงินในระยะยาว 
เช่น ประกันสะสมทรัพย์ ประกันบ านาญ มีความแน่นอนของจ านวนเงินที่จะได้รับ ถึงแม้ว่าในระหว่าง
การออมจะเกิดเหตุการณ์ไม่คาดฝัน 

 เพื่อลดหย่อนภาษี 
เป็นสิทธิ์ลดหย่อนภาษีที่รัฐบาลส่งเสริม เพราะถือเป็นการช่วยลดภาระค่าใช้จ่ายของทางภาครัฐและ
ช่วยลดผลกระทบทางเศรษฐกิจ 
 



Product On Shelf 

2020 



Group 

สะสมทรัพย์ • เมืองไทย ซุปเปอร์ เซฟเวอร์ 25/16 

• ออมทรัพย์ 20/14 
กรุงเทพ 118 (12/18) 
กรุงเทพ 200 (25/15) 

MBK Life 10/2 
MBK Life 10/3 

ตลอดชีพ • สมาร์ท โพรเทคชั่น (99/20) ห่วงรัก สมาร์ท (90/20) MBK Life Plus 9024 

สุขภาพ • สัญญาเพิ่มเติมการประกันภัยสุขภาพ
แบบ แยกค่าใช้จ่าย (H&S) และแบบ 
วีไอพี 

• สัญญาเพิ่มเติมการประกันภัยสุขภาพ 
Extra Care Plus 

บี แอล เอ เฮลธ์ พลัส - 

โรคร้ายแรง 
 

• ซีไอ เพอร์เฟค แคร์ 
• มัลติเพิล ซีไอ 

อุ่นใจโรคร้าย (90/90) - 
 

คู่ค้าและประเภทผลติภัณฑ์ 



เลือกแบบประกัน 

ขอข้อมูล/เอกสาร ลูกค้า 

เช็คเบี้ยประกันผ่านทางไลน์กรุ๊ป 

น าเสนอเบี้ยประกันกับลูกค้า 

กรอกใบค าขอ พร้อมเอกสารแนบ 

ช าระเงิน 

น าส่งเอกสาร TM Broker 

วิเคราะห์ลูกค้า 

วิธีการเสนอขายประกัน 
วิเคราะห์ลูกค้า 
เลือกแบบประกัน 
ขอข้อมูล/เอกสาร ลูกค้า 
เช็คเบี้ยประกันผ่านทางไลนก์รุ๊ป 
น าเสนอเบี้ยประกันกับลูกค้า 
กรอกใบค าขอ พร้อมเอกสารแนบ 
ช าระเงิน 
น าส่งเอกสาร TM Broker 

01 

02 

03 

04 

05 

06 

07 

08 



THANK YOU  
Recruitment and Training 

TM BROKER 


